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| Herzlich Willkommen

BN & Partners Capital AG —
Vertrauen in eine starke Partnerschaft

Arbeitsteilung als Erfolgsmodell: Mit dem richtigen Partner
konnen unabhdngige Berater; Private Banker und Fondsmana-
ger den Herausforderungen der heutigen Zeit begegnen, ohne
den Fokus auf ihre Kernkompetenzen zu verlieren.

Wer heute in dieser Branche tdtig ist und sein tdglich Lohn
und Brot verdient, ist im Berateralltag geplagt von Regulierung,
Digitalisierung und Anlagenotstand im  Niedrigzinsumfeld.
Und der hat mit seinem ureigenen Auftrag einer qualitativen
Kundenberatung oder des managen eines Portfolios immer
weniger gemein.

Die Regulierung ist schon seit Jahren eines der Kopfschmerz-
themen der Branche. Auch der Unterhalt der einmal erworbe-
nen Lizenz — sei es als Finanzanlagenvermittler oder unter dem
Kreditwesengesetz — ist schon lange kein Selbstldufer mehr.
Regelmdfige Prifungen und Fortbildungspflichten, Geld-
wadscheregeln, Datenschutz und die Vermdgensschaden-
haftpflicht sind zeitaufwendige wie kostspielige Begleiter und
stehen auf einer Ebene mit anderen essentiellen Her
ausforderungen flr Berater — etwa der fortschreiten-
den Digitalisierung und dem wachsenden Bedarf an gu-
ten Ideen und Losungen im Niedrigzinsumfeld. Selbst
fur Fondsmanager, die ihre eigene Fonds-ldee ins
Leben rufen wollen, sind ldngst andere regulatorische
Zeiten angebrochen.
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Mirko Siepmann

Es ist also nicht allein die zunehmende Komplexitdt der Mark-
te, die von unabhdngigen Finanzberatern und Fondsinitiatoren
immer umfassendere Fachkenntnisse und Erfahrungen bei der
Vermdgensanlage fordert. Es ist heute vielmehr auch der Grad
der Selbstorganisation, der Uber die Zukunftsfdhigkeit eines
Geschiftsmodells entscheidet. Doch nicht jeder Berater kann
die Zeit und die Mdglichkeiten aufbringen, sich tdglich und in
ausreichendem Maf3e all jenen Aufgaben zu widmen, die ihm
durch die Entwicklungen der Finanzbranche in den letzten Jah-
ren nach und nach auferlegt wurden. Was liegt daher ndher,
als diese Aufgaben und Lasten zu verteilen und den Fokus auf
das zu richten, was einem am meisten liegt. Mit professionellen
Strukturen und einem erfahrenen Team nehmen wir als Unter~
nehmensgruppe Beratern und Fondsinitiatoren all das ab, was
sie selbst nicht stellen wollen oder nicht stemmen kénnen.

Viel Spal3 beim Lesen und bis bald,
Mirko Siebmann
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| Zusammenschluss gleichberechtigter Partner

Eine starke Gemeinschaft

Unser Haftungsdach versteht sich als Zusammenschluss
gleichberechtigter Partner, die sich gegenseitig starken. lhre
Kompetenz als Berater steht im Vordergrund! Unser ban-
kenunabhdngiges Haftungsdach unterstitzt Sie bei der tdg-
lichen Beratungsdienstleistung am Kunden und weist Sie als
Mitglied einer starken Gemeinschaft aus. Zudem erdffnet
es lhnen die Maoglichkeit, ihren Kunden individuelle Finanz-
dienstleistungen zu allen Wertpapieren anzubieten.

Als Haftungsdachtrdger schaffen wir fir Sie als Beraten

der keine eigene §15 WplG Lizenz anstrebt, einen rechts-
sicheren Rahmen, innerhalb dessen Sie agieren kdnnen.
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Unsere Beratungsprozesse werden regelmalig Uberarbeitet
und auf den rechtlich aktuellen Stand gebracht.

Durch unseren professionellen Service und unserer zu-
verldssigen und intuitiven [T, haben Sie die Mdglichkeiten,
Kosten zu sparen und gleichzeitig einen hohen administra-
tiven Aufwand auszulagern. BN & Partner hat hier mit sei-
nen Schwesterunternehmen FONDSNET und foo starke
Partner, die unsere eigenen CRM Losungen (Kundenverwal-
tungssysteme, Beratungsstrecken, Ordertools) immer auf
den neuesten rechtlichen Stand halten und ihnen passge-
naue Ldsungen anbieten.



| VergUtungsmodelle

Beratung

- Pauschale Beratungsgeblhren

- Servicegebihren

- Transaktionsbasierte Vergtitungen

- Eintrittsgeblhren

- Erfolgsabhédngige Geblhren
(aufWunsch mit High Water .-
Mark und/oder Hurdle Rate) -~

Private Label Fonds
— auf Anfrage —

Vermogensverwaltungs-Modelle
- Pauschale Verwaltungsgebiihren
- Eintrittsgeblhren
- Erfolgsabhédngige Gebuhren

(auf Wunsch mit High Water

Mark und/oder Hurdle Rate)
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| Depotstellen

Die Depotstellen

Mit Ihren personlichen Zugangsdaten haben Sie auB3erdem lhre Provisionsabrechnungen abzurufen, Kundenbestinde
die Moglichkeit, Uber unser BN & Partners Vertriebssystem auszuwerten, Uber unsere Beratungsstrecke Kundenantrdge
zu erstellen und vieles mehr.
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| Unser Service

» Individuelle Beratung und Unterstlitzung

» freie und groBBe Produktwahl

» Modernste Technik sowie Software

> Schnelle und transparente Abwicklung und Abrechnung
» Personliche und quadlifizierte Ansprechpartner

> Attraktive Konditionsmodelle

» Ldndertibergreifende Kompetenz

» Unterstlitzung fur eine Vielzahl von Geschdftsmodellen

» GrofB3es Netzwerk

» GroBe Auswahl an Depotstellen
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| Die Vermdgensverwaltung
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| Die Vermogensverwaltung

Eine schlankere Administration

Wenn Sie als Fondsvermittler Losungen fUr eine schlankere
Administration suchen, kdnnen wir lhnen gemeinsam mit
unserer Schwestergesellschaft, der Reuss Private Bank fir
Wertpapierhandel AG, entsprechende Alternativen bieten.
Hierbei haben Sie folgende Optionen: Eine reine Fonds-Ver-
maogensverwaltung, eine Vermaogensverwaltung Uber Invest-
mentfonds hinaus mit sdmtlichen anderen Wertpapieren
sowie eine wirklich individuelle Vermégensverwaltung. Die
Fonds-Vermogensverwaltung ist auch auferhalb des Haf-
tungsdachs vermittelbar. Sie kénnen aber auch eine Vermo-
gensverwaltung beraten, indem Sie |hr eigenes Modellport-
folio zusammenstellen. In der Fonds-Vermdgensverwaltung
erhdlt der Berater ebenso wie wir eine Grundvergltung.
Zusétzliche Vergitungen kdnnen Sie mit lhren Kunden mit-
tels einer Servicegebihr bei der jeweiligen Fondsplattform
festlegen. Wenn Sie im Rahmen des Haftungsdachs tatig
sind, sind die Vermittlung einer Vermdgensverwaltung Uber
Investmentfonds hinaus mit der gesamten VWertpapier-
palette des Marktes sowie die individuelle Vermdgensver-
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waltung (ab 500.000 Euro) mdglich. Dabei kénnen Sie auf
Kundenportfolioebene sehr flexibel Geblhreneinstellungen
vornehmen, die dann transparent von uns ausgewiesen
und abgerechnet werden. Sie kénnen also praktisch jeden
denkbaren Kundenwunsch erflllen.

Zeitnah auf Marktveranderungen reagieren

Bei der Vermogensverwaltung haben Sie neben der sehr
breiten Produktauswahl auch die Mdglichkeit, zeitnah auf
Marktverdnderungen zu reagieren, ohne dass Sie dafiir von
jedem einzelnen lhrer Kunden ein unterschriebenes Bera-
tungsprotokoll bendtigen. Damit leisten wir sowohl fur Sie
als auch fur lhre Kunden einen deutlichen Beitrag zur ad-
ministrativen Entlastung. Bei einem solchen Vermdgensver-
waltungsmandat fungiert die Reuss Private Bank fir Wert-
papierhandel AG immer als Portfolioverwalter. Sie kdnnen
im Rahmen eines Beratungsmandats entweder selbst Vor-
schldge fur die Produktauswahl machen oder aber — falls Sie
keine Beratungsdienstleistung beisteuern mochten — diesen
Part auch an einen institutionellen Berater Ubertragen.



| Unser Service

» Bereits nach erstmaliger Depoterdffnung entfallen fur
Sie sdmtliche Beratungs- und Dokumentationspflichten

> RegelmdBiges Reporting an lhre Kunden
inklusive Verlustschwelleniiberwachung

» Planungssichere Vergltungsstruktur
» Volle Kostentransparenz fur lhre Kunden
» Digitale Vermittlungsstrecke

» Einfache Prozesse

» Backoffice fur Abwicklung und Administration
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| Private Label Fonds
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| Wir machen Kompliziertes einfach!

BN & Partners Capital AG —
Die Spezialisten im Private Label Fonds Bereich

FUr Asset Manager, Privatkundenbetreuer und Unternehmer,
die in Erwdgung ziehen, einen eigenen Fonds aufzulegen, bie-
ten wir zahlreiche Dienstleistungen an und unterstitzen mit
einer vertrauensvollen, kompetenten Beratung bei attraktiven
Konditionen.

Anzahl aufgelegter Fonds pro Jahr

| 4 FONDS

Aktuell befinden sich mehrals 70 in Kooperation mit Partnern
aufgelegte Fonds im Haftungsdach. Im Private Label Fondsseg-
ment verwaltet und betreut die BN & Partners Capital AG
einVolumen von mehr als neun Milliarden Euro und pflegt ein
breites Partner- und Investorennetzwerk.

| 5 Fonps | 13 Fonps | 9 Fonps | 3 Fons

------------------------ » 2014 P 2015 P2016 P 2017 P»2018 P»2019 P»2020 P»2021 P2022 74

| > FONDS | |0 FonDs

| Seite 18

FONDS

| | 3 FonDs
| |0 FonDs



| Fondsauflage

Beratungs- Anlage- Verwaltung Verwahrung

vertrag empfehlung & Kontrolle FONDS/ & Kontrolle

— — — > INVESTMENT- < —

[ ‘ ( VERMOGEN \
v

VERWAHRSTELLE
BN & Partner
Haftungsdach

Verglitung Anlage-
bedingungen

Anteilsausgabe
& Riicknahme
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| Wir machen Kompliziertes einfach!

Leistungen im Consulting

Wer einen Private Label Fonds auflegt, entscheidet sich fiir
ein flexibles Anlageinstrument.Wir sind |hr Sparringspartner,
wenn es um den kompletten Prozess geht. Wir planen mit
Ihnen, belgeiten Sie bei allen Gesprachen und sorgen dafin;
dass Sie das beste Vehikel fur Ihr Anlagekonzept finden.

Consulting vor der Auflagephase

Unser Consulting beginnt bereits vor der Auflagephase. Wir
beraten Sei mit unserem Know-how bei Auswahl und An-
sprache der Kapitalverwaltungsgesellschaften (KVGen) und
Depotbanken. Gemeinsam mit uns treffen Sie die richtige
Wahl, wenn es um den fir Sie passenden Fondsstandort
und die optimale Fondsvariante geht. In der Regel kommen
unterschiedliche Varianten in Frage, welches Anlagevehikel
sich am besten zur Umsetzung Ihrer Anlagestrategie eignet.
Ob Spezial- oder Publikumsfonds (UCITS) fur private oder
institutionelle Kunden — mit uns legen Sie schnell und un-
kompliziert lhren eigenen Fonds auf.

Consulting wahrend der Auflagephase

Nun beginnt die Planung und Umsetzung der Fondsaufla-
ge — Ein Prozess, bei dem wir Sie mit unserer langjdhrigen
Expertise maf3geblich unterstitzen. So beraten wir Sie unter
anderem bei der essenziellen Kooperationsvereinbarung
mit der KVG, der Erstellung des Fondsprospekts, der Festle-
gung der Gebuhrenstrukturen und der Anteilsklassen sowie
bei der Anbindung der relevanten Plattformen.
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Das Segment Marketing

Um lhren Fonds erfolgreich zu vermarkten, bieten wir lhnen
die Moglichkeit, ihn bei unseren zahlreichen Veranstaltungen
zu présentieren. Ebenfalls bieten wir Ihnen an, einen Kontakt
zu unserer Schwestergesellschaft FONDSNET zu vermitteln,
die lhren Fonds unter gewissen qualitativen Voraussetzungen
auf der PartnerFonds-Seite im FONDSNET-Beraterportal
vorstellen wird. FONDSNET betreut ca. 1.600 § 34fVermittler,
Berater und Vermodgensverwalter und administriert mehr als
23 Milliarden Euro Assets. Wir stellen darlber hinaus nicht
nur Kontakte zu Dachfondsmanagern und institutionellen In-
vestoren her, sondern vernetzen Sie auch in die relevanten
Finanzmedien, damit |hr Fonds an Bekanntheitsgrad gewinnt.

Das Segment Vertrieb

Unsere Erfahrung bei erfolgreichen Fondsauflagen zeigt,
dass hier viele Faktoren greifen mussen: Das Alleinstellungs-
merkmal der Anlagestrategie muss klar erkennbar sein, die
technische und Personelle Infrastruktur und das Netzwerk
mussen stimmen. Hier kénnen wir Sie als Fondsinitiator
nachhaltig unterstitzen. Wir vermitteln lhne Kontakte zu
potentiellen Seed-Money-Gebern, die eine griindliche Due
Diligence lhres Investmentkonzepts durchfihren.

Darlber hinaus kénnen Sie unser grenziberschreitendes
Netzwerk nutzen. Gerne stellen wir auch Kontakt zu pro-
fessionellen Marktteilnehmern her; die Sie in |hren Vertriebs-
aktivitdten zielgerichtet als externer Partner unterstitzen.



| Unser Service

» Consulting im Auflageprozess

» Unterstiitzung bei Marketing und Vertrieb

» Entwicklung von Losungen im Advisory-Outsoursing Segment
> Vertriebstdtigkeit unter unserem Haftungsdach

» Pre Marketing im Rahmen der Fondsauflage
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| Consulting
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| Consulting

Wollen Sie eine eigene BaFin-Lizenz und keine Haftungs-
dachlosung? Hier konnen wir Sie umfassend begleiten:

Eine eigene §15WplG-Lizenz bietet zwar die groiten Mog-
lichkeiten, ist aber auch bei Weitem die anspruchsvolls-
te und kostenintensivste Ldsung. Sollten Sie eine eigene
Lizenz anstreben, missen Sie den hohen regulatorische An-
forderungen nach MiFID II, Verschirfung MaComp, MaRisik,
Transparenz-, Eigenkapital- und Kostenoffenlegungspflichten
gerecht werden.

Hinzu kommen Pflichten hinsichtlich der Geldwésche- und
Betrugspravention, das Erstellen und Fihren von Priflisten
fUr das Interne Kontrollsystem oder die Ausarbeitung eines
Organisationshandbuchs, das vom Wirtschaftsprifer regel-
maBig Uberpriift und daher angepasst werden muss.

An dieser Stelle setzt unser Beratungs- und Dienstleistungs-
angebot an. Ausgehend von lhrer individuellen Geschéfts-
und Risikostrategie analysieren wir mit Ihnen die Risikositua-
tion Ihres Unternehmens und entwickeln darauf abgestimmt
unternehmensspezifische Priif- und Uberwachungsmafnah-
men. Befinden Sich in lhrem Team keine Personen, die die
Pflichtaufgaben wie Compliance, Risikomanagement, Melde-
wesen, etc. fachlich besetzen kénnen (und aufsichtsrechtlich
auch besetzen durfen), kénnen wir als qualifizierter Out-
sourcing-Partner agieren und den Grofteil der aufsichts-
rechtlich erforderlichen Aufgaben und Funktionen fur Sie
Ubernehmen.
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Behalten Sie lhre Kosten im Blick
und fokussieren Sie sich auf lhre Starken

Bei der Abwdgung zwischen den Vor- und Nachteilen der
unterschiedlichen Geschéftsmodelle spielen natirlich auch
die Kosten eine entscheidende Rolle. Viele unterschatzen
dabei die laufenden Kosten einer eigenen Lizenz. Die Grin-
dungskosten sind noch weitestgehend harmlos. Fir den
fortlaufenden Geschéftsbetrieb summieren sich die Ausga-
ben jedoch schnell. Priifkosten fur Wirtschaftsprifer, BaFin
und Bundesbank, Versicherungen (Haftpflicht und D&O),
[T-Systeme (CRM, Handelssystem, Abrechnung etc.), Beitra-
ge fUr Entschddigungseinrichtungen (EdW), Blromiete etc.
Dazu kommen dann noch die Personalkosten fiir die Aus-
Ubung der oben genannten Funktionen. Wir helfen Ihnen
das richtige Geschdftsmodell fur Ihr Setup zu finden.

Alle Bausteine kénnen fUr jedes Fachgebiet einzeln gebucht
werden, je nach lhrem Wunsch und Bedarf. Hierzu zdhlen u.a.:

- Dokumentation der Geschifts- und Risikostrategie

- Durchfiihrung der Risikoanalyse

- Entwicklung und Dokumentation des Mal3nahmen-
und Uberwachungsplans

- Durchfiihrung und Dokumentation der
Uberwachungshandlungen

- SchulungsmaBnahmen fiir Mitarbeiter

- Erstellen der Jahresreports

- Ubernahme der Funktion des Geldwischebeauftragten

- Ubernahme der Funktion des Compliancebeauftragten



| Unser Service

» Internes Kontrollsystem

> Revision

» Compliance

» Beschwerdemanagement

> Geldwdsche- und Betrugsprdvention
» Datenschutz

> Risikomanagement

> Melde- und Anzeigewesen

» Informationssicherheit

> Auslagerungsmanagement
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| Der Weg zu uns
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| Start der Zusammenarbeit

Anbindungsunterlagen

Wir méchten den Eintritt in unser Haftungsdach fir Sie so
einfach wie mdoglich gestalten. Im ersten Schritt erhalten Sie
von uns eine Anbindungs-E-Mail, in der sdmtliche erforder-
lichen Dokumente zusammengefasst sind.

Weitere interne Unterlagen, finden Sie ebenfalls in der
Anbindungs-E-Mail. Wenn Sie alle Unterlagen eingereicht
haben werden wir Sie als vertraglich gebunden Vermittler
(Tied Agent) bei der BaFin registrieren.

AuBerdem melden wir Sie bei unsererVermdgensschadens-
haftpflichtversicherung (VSH) an. Bitte beachten Sie, dass
diese VSH speziell auf unser Geschdftsmodell abgestimmt
wurde. Die effektiven Kosten der VSH werden auf die an-
geschlossenen Tied Agent umgelegt und betragen aktuell
rund 400 Euro pro Jahr.

In der Kooperation mit unserem Haftungsdach beno-
tigen Sie weder eine § 34f/h GewO Zulassung oder
eine §15 WpIG Lizenz; von Rechtswegen darf die Per
son (bspw. lhre GmbH), die an das Haftungsdach an-
gebunden wird, eine derartige Erlaubnis ab der An-
bindung an das Haftungsdach nicht mehr fuhren.
Fir Rickfragen zu diesem Thema steht lhnen unsere
Compliance Abteilung gerne beratend zur Seite.
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In der Regel werden die folgenden Unterlagen benotigt:
- Aktueller Handelsregisterauszug

- Ausfuhrlicher Lebenslauf

- Ausweiskopie (Vorder- und Riickseite)

- Aktuelles Filihrungszeugnis

- Gewerbeanmeldung

- Auskunft der Schufa

- Gewerbezentralregisterauszug
(der anzubindenden Gesellschaft und Geschaftsfiihrer)

- Gesellschaftervertrag und Gesellschafterliste
- Abschlusszeugnis Ausbildung/Studium

- Zeugnisse aus vorherigen Tatigkeiten

- Zeugnisse aus Fort- und Weiterbildungen

- § 34f Zulassung (sofern vorhanden)



| Summery Haftungsdach | Ansprechpartner

Wer sind wir? Vorstand

Ein Wertpapierinstiut nach §15 WpIG mit Uber Mirko Siepmann

|70 Mitarbeitern in unserer europaweit tdtigen mirko.siepmann@bnpartner.com
Finanzgruppe, der Reuss Private Group AG. | Anbindung

Fiir wen sind unsere Dienstleistungen interessant? anbindung@bnpartner.com

Private Banker, Fondsadvisor, Vermdgensverwalter Kontoadministration

Welche Geschiftsmoglichkeiten ermoglichen wir? ‘ Antragsbearbeitung:
) i ) i antrag@bnpartnercom
Die Moglichkeit der Anlageberatung und Anlage- antrag@reussprivate.de
vermittlung in simtlichen Finanzinstrumenten ohne (Vermogensverwaltungsvertrage)
eine eigene WplG Lizenz zu erbringen. Dazu unter- Produktanfragen, Riickfragen zu bereits eroffneten Depots, Ab-
halten wir ein groBes Netzwerk an Depotstellen wicklungsfragen bei den Depotstellen,Vermittlerwechsel:

administration@bnpartnercom

und Kapitalverwaltungsgesellschaften. administration@reussprivate.de

Welche Vorteile bieten wir Ihnen? Private Label Fonds

Das erbringen von Wertpapierdienstleistungen privatelabelfonds@bnpartnercom
setzt heute die Beachtung komplexer regulatori- ‘
scher Anforderungen voraus. Unsere Gruppe biln- ‘
delt den Bedarf unserer Partner in den Bereichen wertpapierabwicklung@reussprivate.de
Compliance, IT,Recht, Abwicklung und Datenschutz. |

Wertpapierabwicklung

. . . Compliance
Wir lassen lhnen somit den Spielraum Ihr Kernge-

schaft zu betreiben und die Regulatorik in guten ‘
Handen zu wissen. Provisionsanfragen

compliance@bnpartnercom

rovisionen@bnpartner.com
Ihr erster Kontakt zu uns: : :

BN & Partners Capital AG Freigaben / Datenschutz
Untermainkai 20 - 60329 Frankfurt am Main i frei

; reigabe@bnpartnercom
Tel. +49 (69) 247 51 27 60 datenschutze@bnpartnercom

anbindung@bnpartnercom
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| Die Reuss Private Group

Ein starker Partner

BN & Partners Capital AG und der etablierte Vermogens-
verwalter; die Reuss Private Bank fir Wertpapierhandel AG,
sind Tochter der Reuss Private Group AG. Zu dieser
Unternehmensgruppe  gehdren FONDSNET
(Maklerpool-/Infrastrukturdienstleister) mit der [T-Toch-
ter foo financial engineering, die Reuss Private AG (Schwei-
zer Wertpapierhaus) sowie die Reuss Private Access AG

auch

| Erftstadt
| Frankfurt
| Impressum
BN & Partners Capital AG
e Group AG
| Zlrich

www.bnpartner.com
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(Cross-Border-Strategieberatung) in Liechtenstein. Die Reuss
Private Group AG betreut als linderlbergreifende Unter-
nehmensgruppe momentan etwa 36 Milliarden Euro. Und
dies vollstindig und unabhdngig von Produktgebern. Ins-
gesamt beschdftigt die stark wachsende Gruppe derzeit
mehr als |70 Mitarbeiter.

Berlin

| Winterthur

| Vaduz

| Lugano



Reuss Private

Group AG

Holding

Die Reuss Private Group AG in Zahlen

Mitarbeiter: 173

adminstriertes Volumen: > 36 Milliarden Euro
Konzernumsatz 202 |: 250 Millionen Euro
Partner: 1.800

Reuss Private
Bank fir
Wertpapierhandel AG

Vermdgensverwalter

BN & Partners FONDSNET
Capital AG Holding GmbH

Haftungsdach

Maklerpool

Deutschland

Reuss Private

Access AG

Cross-Border
Strategieberatung

Reuss Private AG

Liechtenstein

Wertpapierhaus

Schweiz
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| Impressum & Disclaimer

Impressum

BN & Partners Capital AG
Ein Mitglied der Reuss Private Group AG

Steinstr. 33 - 50374 Erftstadt
Tel.: +49 (2235) 95 66 350
Fax: +49 (2235) 95 66 11

Niederlassung Frankfurt:
Untermainkai 20 - 60329 Frankfurt
Tel.: +49 (69) 247 51 27 60
Fax:  +49(69) 247 51 27 66

info@bnpartner.com
www.bnpartner.com
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Disclaimer

Bitte beachten Sie, dass es sich bei diesem Dokument nicht um
eine Kundeninformation im Sinne des § 63 Abs. 6 Wertpapierhan-
delsgesetz handelt. Diese Unterlage darf nicht an Kunden im Sin-
ne des § 67 WpHG gegeben werden. Die Unterlage richtet sich
ausschlief3lich an Finanzanlagenvermittler (nach §34f/h GewO), Fi-
nanzdienstleister/Banken/Kreditinstitute im Sinne des Kreditwesen-
gesetzes oder an sonstige durch die BaFin beaufsichtigte Institute/
Unternehmen. Die aufgefihrten Informationen beziehen sich aus-
schlief3lich auf den Zeitpunkt der Erstellung, eine Garantie fur die
Aktualitdt und fortgeltende Richtigkeit kann nicht Gbernommen
werden. Der vorstehende Inhalt gibt ausschlieB3lich die Meinungen
des Verfassers wieder, eine Anderung dieser Meinung ist jederzeit
moglich, ohne dass es publiziert wird. Das vorliegende Dokument
ist urheberrechtlich geschiitzt, jede Vervielfaltigung und die gewerb-
liche Verwendung sind nicht gestattet. Dieses Dokument begriindet
weder einen Vertrag noch irgendeine anderweitige Verpflichtung

oder stellt ein irgendwie geartetes Vertragsangebot dar

Bildnachweis: Logos und Grafiken: Seiten |, 5, 10, 18, 19,30, 31 (BN
& Partners Capital AG) Fotos: alle stockadobe.com | Seite 2 (pict
rider), Seite 6 (Vision AD), Seite 8 (peterschreibermedia), Seite 16
(Biletskiy Evgeniy), Seite 22 (emerald_media), Seite 26 (Crazy nook)

Herausgeber: BN & Partners Capital AG, Steinstral3e 33, D-50374
Erftstadt ( zugelassen gemal3 § 15 Wertpapierinstitutsgesetz (WplG)
Stand: 01/2023



| Vertrauen in eine starke Partnerschaft



